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Verwarming of verarming?
(Of: “Loopt Nederland nu alweer achter?”)

Heeft u het ook ontdekt? Er hangt een verandering in de lucht. De afgelopen weken is mijn 
deur plat gelopen door aanbieders van energie, Nuon, Essent en vele anderen.
Ieder voor zich wist te vertellen dat ze de goedkoopste zijn, gewoon even je verbruik vertel-
len en ze geven aan hoeveel je kunt besparen door met hen in zee te gaan. Graag even bij 
het kruisje tekenen…….. Om met een bekende retailer te spreken: “Ik ben toch niet gek?”.

Voor een enkele aanbieder heb ik het uitgerekend, het scheelde inderdaad een paar tientjes 
per jaar, maar daar stond tegenover dat de aanbieding slechts het eerste jaar betrof. Tel uit 
je winst, een verbetering van ongeveer 1% over het eerste jaar. Een boekhouder zou er wel 
raad mee weten, direct doen! Nu weet een beetje techneut dat niets absoluut is, alles heeft 
zijn eigen nauwkeurigheid en voor b.v.b. condensatoren is een nauwkeurigheid van 1% al 
bijzonder goed. 
Ook voor geldzaken gaat dit op. Meestal probeert men jou over te halen tot het doen van 
een aankoop en belooft men 10%, 25% of zelfs 50% korting. 
Vaak is echter onduidelijk op welk bedrag deze percentages gebaseerd zijn zodat narekenen 
steevast een lager percentage oplevert. Ook bij de bovenstaande aanbieding is dat het geval, 
meestal komen er extra (niet vermelde) kosten bij, of na een jaar stijgen de tarieven aan-
zienlijk. Als je een voordeel wilt behalen zal de ogenschijnlijke winst toch al gauw boven de 
10% moet liggen, een factor twee is beter.

Maar ja, wat te doen als je niet op deze marginale aanbiedingen in gaat en toch de ener-
giekosten wilt verlagen? Wat kun je anders doen dan alle lichten uit en de kachel op 17°C 
zetten?
Nu wil het toeval dat ik een paar weken geleden in Berlijn een seminar over energiebespa-
ring bij renovatie bij kon wonen. Hier heb ik het nodige opgestoken.

Wist u dat er in de EU een programma loopt dat het voor huishoudens inzichtelijk maakt 
wat hun energie verbruik is, maar nog veel belangrijker, hoe goed hun huis geïsoleerd is? 
Het klinkt ongelofelijk maar toch is het waar. Op basis van de gas verbruiksdata en de bui-
tentemperatuur kun je de energieklasse van jouw woning bepalen.

Volkomen genegeerd door onze “gemotiveerde” regering wordt deze ontwikkeling gedreven 
door Duitsland, maar ook in landen als Frankrijk, Italië en Spanje is dit, of wordt dit inge-
voerd. Kijk om je een beeld te vormen maar eens op www.energiesparkonto.de. 
Omdat ik vlak aan de grens woon heb ik een Duitse postcode (net over de grens) geadop-
teerd en heb ik nu een indicatie hoe zuinig mijn huis is. (Dit komt gelukkig overeen met 
toegekende energielabel A).

Wat mij ook opviel is dat er inmiddels algoritmen in ontwikkeling zijn die het mogelijk 
maken om (als de gasmeterstanden elk kwartier verstrekt worden) in realtime aan te geven 
hoe goed je met jouw verwarming omgaat, vooral op momenten dat de buitentemperatuur 
rondom de binnentemperatuur wisselt. Precies de momenten waarop je graag een raam 
openzet of juist sluit en ‘vergeten’ bent de thermostaat hierop in te stellen.
De verwachting is dat, met behoud van comfort, hiermee besparingen in de orde grootte 
van 10%-30% bereikt kunnen worden.
Wat willen we nog meer? We besparen energie, stoten minder CO2 uit en besparen geld. 
Meer dan die luizige paar procent door over te stappen naar een andere energieleverancier.

Op veel fronten dus een verrijking in plaats van een verarming!

Jan W. Veltman

Reageren? jan.w.veltman@technology2success.nl
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Het portfolio Sirius ACT drukknoppen 
en signaleringsapparatuur van Siemens 
is uitgebreid met een keuzeschakelaar op 
basis van RFID. Deze efficiënte schakelaar 
gebruikt moderne draadloze technologie 
om toegangsrechten op afstand toe te wij-
zen. In industriële installaties zijn tal van 
verschillende bevoegdheden nodig voor het 
inschakelen van (vaak veiligheidsgerela-
teerde) functies. Zo moet een servicetechni-
cus over andere bevoegdheden beschikken 
dan een operator. Siemens heeft daarvoor 
als eerste een keuzeschakelaar met draad-
loze communicatie op basis van RFID ont-
wikkeld. De nieuwe Sirius ACT IDKS (ID 
Key-operated Switch) wordt in productie-
installaties gebruikt om diverse schakelbe-
voegdheden toe te wijzen - in plaats van 
met conventionele mechanische sleutel-
schakelaars. Water en vuil kunnen daar 
echter de elektronica beschadigen. Bij een 
IDKS bestaat er geen mechanisch contact 

RFID-keuzeschakelaar
tussen schakelaar en sleutel. De koppeling 
vindt draadloos plaats (bij een frequentie 
van 125 kHz). De sleutel bevat een tag die 
door de zender in de schakelaar wordt gele-
zen. Vier standaard gekleurde sleutels met 
unieke tag geven de verschillende rechten-
niveaus aan; een vijfde sleutel kan door de 
gebruiker worden geprogrammeerd met 
behulp van IO-link software.                    •
Siemens Nederland
(06) 5495 6205
www.siemens.com/nl/sirius-act

Automatiseringssystemen voor technische 
installaties in gebouwen veranderen steeds 
meer in communicatie-hubs die grote hoe-
veelheden data moeten verwerken. Daarom 
introduceert Kieback&Peter als aanvulling 
op het DDC4000-assortiment de automa-
tiseringsstations DDC4002e, DDC4200e 
en DDC4400e. Deze zijn uitgerust met een 
snelle ARM-CPU op 800 MHz. Daarnaast 
is het intern geheugen aanzienlijk vergroot. 
Het gehele automatiseringssysteem kan ter 
plaatse of op afstand worden bediend, bij-

Automatiseringssysteem 
met snelle processor

voorbeeld met smartphone of tablet. Het 
bedienconcept is eenvoudig, transparant en 
intuïtief, waardoor een optimale bediening 
is gegarandeerd. De DDC4000-centrales 
zijn van huis uit BACnet, maar zijn ook 
leverbaar in LON (DDC4200-L). Daardoor 
zijn deze centrales open voor onafhanke-
lijke bovenliggende systemen. Een ether-
net-interface voor dataverkeer via TCP/IP 
maakt Plug&Play-oplossingen in nieuwe en 
bestaande netwerken eenvoudig mogelijk. 
De regelsoftware is standaard geïntegreerd. 
Met behulp van parametreerbare objecten 
kunnen uiteenlopende regel- en besturings-
functies worden gecreëerd. De taken kunnen 
online worden geactiveerd en van parame-
ters worden voorzien. De software stuurt 
ook modems aan en ondersteunt de verzen-
ding van faxen, SMS-berichten en e-mails. •
Kieback&Peter Nederland BV
(0341) 27 8020
www.kieback-peter.nl

Krimpkous vormt een duurzame oplossing 
voor de identificatie van draden en kabels in 
veeleisende omgevingen. Het aanbrengen van 
krimpkousen rond honderden kabels neemt 
echter veel tijd in beslag. Daarom introduceert 
Brady de automatische krimpkousapplicator 
BSP45 om sneller en goedkoper krimpkou-
sen aan te brengen. Met de BSP45 kunnen 
krimpkousen 6 tot 10 seconden sneller aange-
bracht worden. Hierdoor dalen de kosten ver-
bonden aan het aanbrengen van krimpkousen 
aanzienlijk. Daarnaast maakt de BSP45 het 
aanbrengen van grote aantallen krimpkousen 
minder omslachtig en tijdrovend. Bovendien 
is het een duurzaam, betrouwbaar en eenvou-
dig te gebruiken toestel. De BSP45 verwijdert 
voorbedrukte krimpkousen van hun drager 
en opent ze, zodat een kabel er gemakkelijk 
doorheen kan worden gestoken. Met een druk 
op een pedaal laat de BSP45 de krimpkous los 
en verwijdert hij de volgende voorbedrukte 
krimpkous van de drager. Krimpkousen kun-
nen vooraf ter plaatse worden bedrukt met 
de BPPR+ of BPP72-printer van Brady. De 

Kabelidentificatie met krimpkous
BSP45 is vooral ontwikkeld voor bedrijven 
die grote hoeveelheden krimpkousen gebrui-
ken, zoals de lucht- en ruimtevaartindustrie, 
defensie, de spoorwegindustrie, producen-
ten van kabelbomen en paneelbouwers voor 
telecom, datacom en de chemische, olie- en 
gasindustrie.                                                •
Brady, +32 52 45 7811
www.nl.bradyeurope.com


